ADMINISTRACION Y VENTAS

Titulo: Técnico de Nivel Superior en Administracion y Ventas
Duracion: 4 Semestres
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-Licencia de Ensenanza Media original o

fotocopia legalizada ante notario.
-Fotocopia simple de la Cédula de
Identidad.

*Para mayor informacion ver detalle en
pagina web.
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El campo ocupacional de los Técnicos de Nivel Superior en
Administracién y Ventas, se desarrolla en todo tipo de empresas,
tanto de consumo minorista como mayorista o que comercialice
un producto o servicio, pudiendo desempenarse en apoyo del drea
comercial de las empresas.

Especificamente, se puede desempenar como ejecutivo de ventas,
jefe de areas, jefe de tienda, supervisor de tienda en multitiendas,
locales comerciales, supermercados, comercio detallista en general.

Es un profesional que puede desempenarse en funciones operativas
o de supervision. Ademas, podra desarrollar su trabajo profesional
en forma dependiente o independiente a través de actividades de
emprendimiento personal.
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PERFIL DE EGRESO

EL Perfil Profesional del Técnico de Nivel Superior en Administraciéon
y Ventas, entrega herramientas adecuadas para ejecutar e
interpretar los planes de venta de las diferentes empresas, tanto
de consumo minorista como mayorista; ejecuta técnicas de ventas
y post ventas, procedimientos administrativos y comerciales de la
venta, es usuario de herramientas tecnolégicas de apoyo a la gestion
y esta capacitado para supervisar dreas o secciones de ventas. Su
orientacion es la atencion de clientes, focalizado en el concepto de
calidad durante el proceso de venta y generacion de valor agregado
en la comercializacién de los productos o servicios de la empresa.

Posee una sdélida formacion valdrica, capacidades técnicas y
habilidades blandas, para trabajar en equipos multidisciplinarios
y lograr los objetivos que persigue la empresa. Tiene un manejo
adecuado del inglés escrito y hablado, para conceptualizar los
procesos de ventas en escenarios dinamicos de la actividad
comercial.

OTROS BENEFICIOS ASOCIADOS

Nuestra relacién con la Cdmara de Comercio de Santiago, sus
empresas asociadas, y muchos profesores provenientes de éstas, le
permite al alumno generar contactos interpersonales con el area
comercial e industrial, y percibir constantemente las necesidades
del mercado.

EI CFT comparte valores de desarrollo, productividad y calidad que
son propios de la CCS.

admision@escueladecomercio.cl

.escueladecomercio.cl




